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Communiqué de presse Paris, le 17 juin 2011

EffiCity abandonne le terme « low-cost » dans sa communication, mais continue
son combat pour les services de plus grande qualité et les commissions d’agences
réduites.

Le low-cost est parfois, a tort, confondu avec le « bas de gamme ». Or, EffiCity vend des
maisons et des appartements jusqu’a 3 millions d’euros, avec un niveau de service au moins
équivalent a celui des agences traditionnelles. Ce qui est low-cost, c’est la commission
d’agence qui est jusqu’a 6 fois inférieure a celle des agences en boutique, pas le service.

« Pour éviter tout amalgame, nous avons décidé de communiquer Sur nos commissions
réduites et non sur le low-cost. Nous continuons ainsi a batir un nouveau modéle d’agence
immobiliere innovant et efficace, avec plus de services et moins de commissions ! » indique
Christophe du Pontavice, président d’EffiCity.

EffiCity est un modéle d’agence immobiliére novateur et différenciant
EffiCity réduit le colt de la transaction et permet aux acheteurs d’acheter moins cher et
aux vendeurs de vendre plus cher.

Pas d’agences, mais un site Internet...

EffiCity est une agence immobiliére qui s’appuie sur Internet et sur des équipes terrain
pour commercialiser de maniére efficace, transparente et moins colteuse, des maisons et
des appartements.

« A I'heure ou 95% des Francais menent leur recherche immobiliére sur Internet, il nous
semble que la boutique de quartier doit étre transférée sur le web, ajoute Christophe du
Pontavice. Nous proposons a nos clients des services d’estimation immobiliere gratuite en
ligne, des cartes de prix immeuble par immeuble et I'acces a une base de 200.000
acquéreurs actifs suivis quartier par quartier... Cela permet de générer des économies
d’échelle qui sont transférés a nos clients par le biais de commissions réduites. »

... et un service complet d’agence immobiliere

« Si le premier contact s’effectue par Internet, le processus de vente est réalisé avec un
agent immobilier « non virtuel », c’est-a-dire un expert EffiCity qui se déplace chez le
vendeur, gratuitement, pour diagnostiquer la valeur de son appartement ou de sa maison,
rappelle Christophe du Pontavice. Il se charge alors de la commercialisation, de la petite
annonce jusqu’a la conclusion de la vente chez le notaire.

C’est simple, qualitatif et efficace et cela permet de générer des économies substantielles
bénéficiant aussi bien aux vendeurs qu’aux acheteurs. »
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